
 

 

 

 

 

 

 

 
 

Деловая игра Stocker 

Описание и коммерческие условия 
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Уважаемые коллеги! 
Спасибо за ваш интерес к сотрудничеству с компанией  

Salestream Consulting.  

Наша компания была создана в 2003 году Михаилом Люфановым 

и успешно выполнила более 3500 проектов, нацеленных  

на повышение эффективности руководителей, сотрудников 

отделов продаж и компаний различной специфики и масштаба. 

Настоящее предложение содержит коммерческую 

информацию о нашей собственной разработке – деловой 

игре Stocker (Стокер) и услугах на её основе.  

Настоящий документ не является публичной офертой и 

представлен исключительно для предварительного обсуждения. 

Содержимое настоящего документа, состав и оформление 

указанных услуг, решений и продуктов, их функциональность, 

длительность, стоимость, а также другие параметры могут 

меняться без дополнительных уведомлений. 

В случае любых вопросов, пожалуйста, получите 

дополнительную информацию по телефонам или почте, 

указанным в подписи. Мы всегда рады помочь. 

С уважением, 

Salestream Consulting 

115093, Москва, Армянский пер, дом 11, стр. 3 

8 800 200 45 23 (бесплатный звонок) 

+7 903 719 9807 (мобильный, мессенджеры) 
inbox@salestream.ru 
www.salesportal.ru 

mailto:inbox@salestream.ru
http://www.salesportal.ru/
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Что это? 
Стокер — увлекательная настольная деловая коммуникационная 

игра, которая одинаково хорошо подходит для образовательных, 

деловых и развлекательных целей.  

Она помогает раскрывать и развивать ключевые бизнес-навыки 

и сегодня наряду с тренингами является одним из самых 

эффективных инструментов оценки и развития персонала.  

За последние годы Стокер приобрели и используют более 700 

компаний, включая Сбербанк России, Deloitte, Комус, ПСК и т. д. 

Игра Стокер была разработана руководителем Salestream 

Consulting опытным бизнес-тренером и консультантом 

Михаилом Люфановым совместно с Юрием Исаевым  

и Евгением Колесниковым в 2017 году и с тех пор получила 

широкое распространение в стране и за рубежом. 
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Как это работает? 
Стокер является одновременно игрой, 

тренингом, инструментом, турниром и 

корпоративным мероприятием.  

Благодаря своей многогранности, возможности игры ежедневно 

раскрываются новыми гранями нашими клиентами, партнёрами  

и игроками по всей стране и за рубежом. 

Наиболее популярные варианты использования игры: 

1. Тренинг-игра по продажам. 

2. Корпоративный турнир. 

3. Деловая игра для развития навыков. 

4. Инструмент для групповой оценки кандидатов. 

5. Инструмент для оценки компетенций продавцов. 

6. Основа для развития отдельных навыков. 

7. Геймификационный инструмент для выявления лидеров. 

8. Филлер для корпоративных мероприятий. 

9. Корпоративный сувенир для сотрудников и клиентов. 

10. Деловая игра для сотрудников и руководителей. 

Кроме этого, Стокер – идеальный инструмент для брендирования 

и создания престижных корпоративных сувениров. Мы готовы 

оформить его в ваших фирменных цветах и с вашим логотипом. 

Но главное преимущество игры – уникальный игровой 

механизм, который отличает его от всех остальных стран мира. 
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Ключевые преимущества 
Игра великолепно содействует командообразованию и желанию 

учиться. Одна из её сильных сторон – реиграбельность.  

Благодаря постоянному интересу и короткой длительности игр, 

сотрудники компаний играют в Стокер в обед или после работы. 

Деловые навыки, которые позволяет развить игра: 

• Стратегическое видение 

• Лидерство и управление 

• Переговорный процесс 

• Системное мышление 

• Внутренние и внешние коммуникации 

• Активное слушание 

• Эмпатию и раппорт 

• Продажи и умение доносить свою позицию 

• Торг и переговоры о цене 

• Работа с давлением и манипуляциями 

• Командное взаимодействие 

Игра создаёт осязаемую ценность для каждой стороны: 

• Руководители компании получают мощный инструмент 

для найма, оценки и развития персонала 

• Сотрудники получают удобный и интересный тренажёр 

для усиления своих знаний и навыков, море удовольствия и 

возможность посоревноваться друг с другом. 
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В чём основная идея? 
В начале игры сотрудники получают одинаковое количество 

денег и ресурсов – товар, который они будут продавать  

и покупать. Кроме этого, они получают карты влияния на цену – 

положительные и отрицательные. 

Цель игры – накопить самый большой капитал.  

В процессе игровых раундов участники вынуждены 

продавать и покупать ресурсы у других игроков – зерно, 

золото и нефть – для того, чтобы победить. 

Если в начале игры цена всех ресурсов одинаковая, то в 

процессе торгов и обмена, цена начинает меняться и 

существенно влияет на разработанные в начале игры стратегии. 

В зависимости от действий игроков, их умения слушать, 

продавать, покупать, торговаться, менять стратегию и влиять на 

поведение других игроков – и зависит исход игры.  

Количество стратегий будет увеличиваться с каждой игрой. 
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Целевое назначение 
Варианты того, как мы можем усилить ваши продажи и уровень 

командности с помощью деловой игры Стокер, очень широки: 

1. Вы можете приобрести игровой комплект и проводить игру 

самостоятельно (мы обучим ведению игры ваших тренеров, 

руководителей и HR-специалистов). 

2. Мы готовы провести для вас игру первый раз, после чего 

оставить вам игровой комплект, чтобы вы играли сами. 

3. Мы готовы провести тренинг по продажам на основе игры, 

на практике иллюстрируя умения и навыки игроков. 

4. Один из наиболее популярных форматов – игровой турнир. 

Примерный план мероприятия:  

• Познакомимся с участниками 

• Разобьём игроков на команды 

• Расскажем правила 

• Ответим на вопросы 

• Проведём первый тур  

• Перерыв 

• Во время перерыва мы выявим и объявим победителей 

• Во втором туре победители сразятся за первое место,  

а все остальные – за второе.  

Турнир может сопровождаться интересными призами,  

музыкой и стать командообразующим мероприятием. 



 
 

 

 

 

 

 

                      
        

 
Salestream Consulting. Развитие систем продаж, консалтинг, тренинги, коучинг. 

Skillbook. Корпоративный обучающий портал с системой проверки знаний. 

Stocker. Лучшая деловая игра для оценки и развития сотрудников. 
www.SalesPortal.ru. Клуб профессиональных продавцов. 

 

7
 

     
  

 

 

 

 

 

Стоимость игр и услуг 
Услуги на основе деловой коммуникационной игры Стокер 

предлагаются на следующих условиях. 

Проведение разовой игры / турнира Стокер:  

• От 3 до 30 участников – 99 000 / 149 000 рублей. 

• От 30 до 60 участников – 149 000 / 249 000 рублей. 

• От 60 и более участников – 249 000 / 349 000 рублей. 

Стоимость комплектов игры Стокер:  

• 1 комплект для физических лиц – 19 990 рублей. 

• 1 комплект для юридических лиц – 39 990 рублей. 

Обучение игре Стокер:  

• Обучение проведению игры, стратегиям, тактикам  

и оценке сотрудников – 49 000 рублей. 
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Обучение сопровождается передачей комплекта документов  

(чек-листы для оценки игроков, презентации, правила, 

инструкции, промо-материалы и т.д.) 

Условия оплаты – 50% предоплата.   

Договор будет заключаться на ИП. НДС не облагается. 
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